
S Ä L J V E R K T Y G  O P T I M A L

Specificera mottagare
• Ex. BRF
• Boendeform
• Kartområde
• Demografi
• Kön ålder
Telefonurval - kan komplettera med (tvättad mot nix reg) välj till telemarketing för uppföljning eller ring själv!

TIPS! -> Marknadsför er i närområdet genom att använda radie kring senaste referensobjektet.

Sunparadise har färdiga mallar och laddar upp logotyper samt bilder som ska användas.
Vi kan skapa lokala personalierade utskick med logotyp och anpassade texter
Pris: 6,60-9,20 kr (ni betalar porto!)
Sunparadise står för licens och produktion av utskicket.

Snyggt levererat och adresserat!

Superexakt direktmarknadsföring och uppföljning



D E T T A  B E H Ö V E R  D U  T Ä N K A  P Å !
Var vill du skicka ut?
När vill du skicka ut?
Hur många vill du nå?
Vilket erbjudande vill du förmedla? 
Det finns utrymme för dig att få med en beskrivning eller ett erbjudande.

Kontakta din säljare så hjälper vi till!

Detta behöver vi av dig!

• Logotyp (högupplöst 
EPS eller JPG)

• Kontaktuppgifter som 
ska stå på utskicket

O P T I M A L  K O M M U N I K A T I O N

Dina kontaktuppgifter

Ditt budskap

Ditt erbjudandeDin logotyp



A D R 2 0 2 4

K O N C E P T  - K Ä N S L A

Vi har valt att framhäva känslan av att vilja äga en inglasad balkong. Vi vill differentiera oss mot konkurrenterna som 
trycker på så många usp:ar att man missar det väsentliga när man letar efter nya kunder. I första steget vill vi skapa 
uppmärksamhet och väcka känslan. Våra argument finns med fast presenterat på ett snyggare sätt för att skapa den 
premiumkänslan Sunparadise produkter är.

För att nå ut i bruset har vi valt olika intressegrupper – allas anledningar är olika för vad man vill använda sin inglasade 
balkong till.

• Hobby
• Odla
• Umgås
• Relaxa

Övertygelsen med säljargumenten är de samma men anledningen kan vara olika för kunden.

Glasa in din balkong och få mer plats åt det du älskar



U M G Å S



R E L A X A



H O B B Y



O D L A
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